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HARMONELO * PRAKTYCZNY PRZEWODNIK

Jak zapraszac do biznesu
Harmonelo

Naturalne scenariusze rozmoéw, prezentacja projektu i odpowiedzi na najczestsze
obiekcje

Najpierw ,rozgrzej” kontakt

Zanim przejdziesz do wtasciwego zaproszenia, warto najpierw troche ,rozgrzac¢” kontakt.
To znaczy:

e odezwac sie i przywitac,

« zapyta¢, co stycha¢ i co nowego,

» dowiedziec sie, czym dana osoba obecnie sie zajmuje i jak jej sie uktada.

Im wiecej wiesz o jej aktualnej sytuacji, potrzebach lub problemach, tym naturalniej i skuteczniej
mozesz zaprosi¢ ja do obejrzenia filmu.

Najlepsza forma
« wiadomos¢ gtosowa,
e rozmowa telefoniczna,
* rozmowa osobista.

Zdecydowanie nie e-mail. Czat tylko wtedy, gdy inaczej sie nie da. Najlepsza jest zawsze
komunikacja dwustronna.

Ponizej znajdziesz kilka przyktadéw, jak moze wygladac takie zaproszenie. Wybierz wariant, ktory
najlepiej pasuje do sytuacji i do Ciebie.

harmonelo 1



POLSKI

WARIANT 1: Ogélna szansa - czas, pienigdze, nowy kierunek

“Czes¢ Janku, nagrywam Ci wiadomo$¢ gtosowa w zwigzku z pewng ciekawa sprawa, ale najpierw
powiedz: co u Ciebie i co nowego?”
Po krotkiej, niezobowigzujacej rozmowie mozesz dodac:

“Swoja drogg, to wtasnie jeden z powodoéw, dla ktoérych o Tobie pomyslatem. Chciatem zapytad:
gdybym miat co$, co mogtoby miec¢ dla Ciebie sens pod wzgledem czasu, pieniedzy albo nowej
mozliwosci, bez koniecznosci dojezdzania czy jezdzenia gdziekolwiek — chciatbys sie temu
przyjrze¢?”

Jesli odpowie ,tak™:
“Super. Wysle Ci krotki film, w ktérym wszystko jest wyjasnione, zebym nie przekazat Ci czegos
nieprecyzyjnie. Trwa niecate 14 minut.”

https://youtu.be/nklCpJVKagKk

“Kiedy bedziesz miec czas, zeby go obejrze¢ — dzis czy raczej jutro? Bede wtedy wiedzie¢, kiedy
moge wrdci¢ do Ciebie po opinie.”

WARIANT 2: Zdrowie / dolegliwos¢ / konkretna potrzeba

“Czes¢ Janku, kiedy ostatnio méwites, ze dokucza Ci kolano, pomyslatem o Tobie, bo by¢ moze mam
co$, co moze by¢ dla Ciebie interesujace.”

“Gdybym miat co$ naturalnego, ukierunkowanego na wsparcie organizmu, co mogtoby mie¢ dla
Ciebie sens — chciatbys sie temu przyjrze¢?”

Jesli odpowie ,tak™:
“Wysle Ci krétki film o projekcie Harmonelo. Trwa niecate 14 minut i wszystko jest tam wyjasnione
lepiej, niz bytbym w stanie opisac¢ Ci to teraz.”

https://youtu.be/nklCpJVKagKk

“Kiedy miatbys czas go obejrze¢? Bede wtedy wiedzie¢, kiedy moge sie odezwac i zapytac Cie o
opinie.”

WARIANT 3: Dochody / biznes / dodatkowe zrodto dochodu

“Czes¢ Janku, pomyslatem o Tobie, bo méwites, ze Twoje dochody nie sa dzis tak pewne jak kiedys
albo ze nie wszystko przychodzi juz tak tatwo jak wczesniej.”

“Chciatem Cie zapytac¢: gdybym miat dla Ciebie mozliwos¢ zbudowania dodatkowego zrddta
dochodu poprzez projekt czeskich ekspertéw i naukowcow zajmujacych sie analiza mikrobiomu
jelitowego - a jest to dzi$ duzy i dynamicznie rosnacy temat — chciatbys sie temu przyjrze¢?”

Jesli odpowie ,tak™:
“Sam dopiero poznaje ten projekt, wiec zeby nie powiedzie¢ Ci czegos Zle, wole wystac krotki Film.
Trwa okoto 14 minut i wszystko jest w nim wyjasnione.”

https://youtu.be/nklCpJVKagKk

“Dasz rade obejrzec go dzisiaj czy jutro?”

Od razu umow konkretny moment na zebranie opinii:

“Swietnie. Czy bedzie w porzadku, jeéli odezwe sie wieczorem po Twoj3 opinie? Jestem ciekaw, co
powiesz o tym jako doswiadczony przedsiebiorca.”

WARIANT 4: Mato czasu / wiecej czasu z rodzing (+ MEGA motywacja)

“Czes¢ Janku, pomyslatem o Tobie, bo kiedys mowites, ze chciatbys rozwijac biznes, ktory z czasem
pozwoli Ci spedza¢ wiecej czasu z Karina.”
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“Witasnie dlatego chciatem opowiedzie¢ Ci o projekcie Harmonelo. To koncepcja, w ktérej mozna
zarabia¢ na zakupach innych oséb, pomagajac im zaja¢ sie tematem lepszego mikrobiomu - a jest to
dzi$ bardzo aktualny obszar.”

“Postanowitem wykorzystac¢ rozwéj Harmonelo, poniewaz za projektem stojg eksperci, naukowcy,
wtasna produkgja, laboratoria, a przede wszystkim ekspansja w Europie. Szczerze méwiac, nie chce
przegapic takiej szansy.”

“Teraz krok po kroku buduje fundamenty wtasnej sieci biznesowej i zalezy mi, abys$ byt jedna z
pierwszych osdb, ktorym o tym moéwie. Nie chciatbym, zebys kiedy$ miat do mnie pretensje, ze nie
powiedziatem Ci o takiej mozliwosci.”

“Jesli Cie to zainteresuje, wysle krotki film, w ktdérym wszystko jest wyjasnione. A jesli nie — nic sie
nie dzieje. Dla mnie wazne jest, ze datem Ci mozliwo$¢ zapoznania sie z projektem i zajecia miejsca
ponad kolejnymi kontaktami, ktére bede stopniowo do niego zapraszac.”

Jesli odpowie ,tak™:
“Super, tutaj jest link do filmu:”

https://youtu.be/nklCpJVKagKk

“Film trwa niecate 14 minut. Kiedy bedziesz miec¢ czas, zeby go obejrze¢ — dzis czy jutro? Bede wtedy
wiedzie¢, kiedy moge wrécic¢ do Ciebie po opinie.”

PRAKTYCZNE WSKAZOWKI NA KONIEC

Nie naciskaj na ludzi. Badz naturalny, spokojny i nie zachowuj sie jak sprzedawca.

Celem nie jest natychmiastowe przekonanie drugiej osoby. Celem jest sprawdzenie, czy jest
otwarta na obejrzenie filmu.

I najwazniejsze — zawsze ustal konkretny termin:
1. kiedy obejrzy film,
2. kiedy odezwiesz sie p6zniej po opinie.

To jest kluczowe.


https://youtu.be/nklCpJVKqKk
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BONUS: OBIEKCJE

Najczestsze obiekcje i sposoby reagowania

Ponizej znajdziesz kilka najczestszych reakgcji, ktdére mozesz ustyszeé, oraz prosty sposéb
odpowiedzi.

Nie chodzi o to, aby sie spierac lub przekonywa¢ kogos na site. Zachowaj spokéj, odpowiadaj
naturalnie i wracaj do najwazniejszego: najpierw niech ta osoba obejrzy krotki film i wyrobi sobie
wtasng opinie.

1.,Czy to MLM?”
Odpowiedz:

“Tak, mozna powiedzie¢, ze jest to system rekomendacji. | szczerze moéwiac, rekomendacje sg
wedtug mnie jedna z najbardziej naturalnych form handlu w dzisiejszych czasach.”

“Na co dzien polecamy przeciez restauracje, filmy, ustugi, lekarzy, aplikacje czy produkty, z ktérymi
mamy dobre doswiadczenia.”

“Réznica polega na tym, ze tutaj za rekomendacje i budowanie sieci klientéw moze powstawac
wynagrodzenie.”

“Nie chce jednak komplikowa¢ wyjasnienia. Najpierw obejrzyj krétki film, a pdzniej powiesz mi, czy
ma to dla Ciebie sens.”

2. ,Nie mam czasu.”
Odpowiedz:
“Wtasnie dlatego o Tobie pomyslatem.”

“Gdy kto$ nie ma czasu, czesto oznacza to, ze jest zbyt mocno uzalezniony wytgcznie od wtasnej
pracy i wtasnego wysitku.”

“W tym projekcie zainteresowato mnie wtasnie to, ze mozna stopniowo budowac cos, co z czasem
moze pomac stworzy¢ wiekszg swobode czasowa.”

“Nie mowie, ze stanie sie to od razu ani bez pracy. Ale by¢ moze wtasnie dlatego warto poswiecic te
14 minut.”

“Kiedy mozesz obejrzec film — dzi$ czy jutro?”

3. ,Nie mam pieniedzy.”
Odpowiedz:
“Rozumiem. | wtasnie dlatego uwazam, ze warto, abys sie temu przyjrzat.”

“Kiedy kto$ martwi sie o pienigdze, czesto nie potrzebuje kolejnego wydatku, lecz mozliwosci
stopniowego zbudowania dodatkowego zrédta dochodu.”

“Nie twierdze, ze to cud, ktéry wydarzy sie z dnia na dzien. Ale moze to by¢ jedna z drég, aby w
przysztosci zrobi¢ krok do przodu.”

“Obejrzyj film, a potem porozmawiamy, czy ma to dla Ciebie sens.”
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4. ,Nie jestem sprzedawca. To nie dla mnie.”

Odpowiedz:
“Rozumiem. | szczerze méwiac, ja rowniez nie patrze na to w taki sposéb, ze trzeba by¢ klasycznym
sprzedawca.”

“Wazniejsze pytanie brzmi: czy jestes gotéw sie uczyé?”

“Jezeli ktos chce sie uczy¢, korzysta ze wskazéwek i trzyma sie systemu, moze stopniowo opanowacé
rowniez rzeczy, ktoérych nigdy wczesniej nie robit.”

“Poza tym nie chodzi tutaj o naktanianie ludzi do zakupu. Chodzi gtéwnie o rekomendacje,
komunikacje i prace z systemem.”

“Najpierw obejrzyj film, a pdzniej powiesz mi, czy jest to cos$, czego bytbys gotéw sie nauczyc.”

5.,Czy to piramida finansowa?”
Odpowiedz:

“Nie. Piramidy finansowe sg oszustwem. Zazwyczaj brakuje w nich realnego produktu, realnej
wartosci lub uczciwego modelu biznesowego.”

“Tutaj méwimy o projekcie, w ktdrym sg produkty, klienci, rekomendacje i wynagrodzenie za
wypracowany obrét.”

“I szczerze moéwiac: myslisz, ze zaangazowatbym sie w cos$, w co nie wierze, a potem jeszcze
proponowat to Tobie?”

Nastepnie warto na chwile zamilknac i pozwolic drugiej osobie odpowiedziec. Cisza w takim momencie czesto
dziata lepiej niz kolejne wyjasnienia.

6. ,Jeszcze sie zastanowie.”

Odpowiedz:
“Jasne, nie ma problemu. Tylko zebysSmy moéwili konkretnie: chcesz sie zastanowié, czy obejrzysz
film, czy juz go widziate$ i chcesz przemysle¢ samg wspotprace?”

Jezeli jeszcze nie obejrzat Filmu:

“Moim zdaniem warto najpierw poswiecic¢ te 14 minut, zeby wiedzie¢, o czym wtasciwie
rozmawiamy. Kiedy mozesz go obejrze¢ — dzi$ wieczorem czy jutro?”

7. ,Wyslij mi, kiedys obejrze.”

Odpowiedz:
“Jasne, wysle. Tylko wiesz, jak jest — jezeli nie ustalimy konkretnego terminu, wiadomos¢ czesto
ginie wéréd innych.”

“Film trwa niecate 14 minut. Kiedy realnie wiesz, ze bedziesz mie¢ spokdj, zeby go obejrze¢ — dzis
wieczorem czy jutro?”
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8. ,Nie bardzo w to wierze."”
Odpowiedz:
“W porzadku. Nie oczekuje, ze od razu w to uwierzysz.”

“Chce tylko, zebys sie temu przyjrzat i wyrobit sobie wtasng opinie.”

“Ja réwniez najpierw potrzebowatem tego postucha¢d, zrozumiec i pouktadac sobie wszystkie
informacje.”

“Obejrzyj film i pdzniej powiedz mi, co o tym myslisz.”

PODSTAWOWA ZASADA PRZY OBIEKCJACH

Obiekcja nie oznacza automatycznie ,,nie”. Czesto oznacza jedynie:
e Nie mam wystarczajacych informagji.
» Nie wiem, czy dobrze to rozumiem.
» Potrzebuje poczué sie bezpiecznie.
* Nie chce dac sie oszukad.
e Nie wiem, czy sobie poradze.

Dlatego nie atakuj, nie wywieraj presji i nie wdawaj sie w spér. Zachowaj spokdj, odpowiedz krétko
i wréc do filmu:

“Rozumiem Cie. Wtasnie dlatego najlepiej bedzie, jesli najpierw obejrzysz krotki film, a pézniej
porozmawiamy o tym szerzej.”
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OPRACOWAL | PRZYGOTOWAL

Michal Karmazin

Wspotwtasciciel Harmonelo

Ponad 20 lat doswiadczenia w MLM i sprzedazy bezposredniej. Wyniki
oparte na skumulowanych obrotach przekraczajacych 1,2 mld CZK oraz
sprzedazy ponad 1,7 mln produktéw. Pionier tworzenia powielalnych
systemoéw biznesowych.
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